
表示有効期限：2019年7月19日

江原　智規氏 株式会社アイル
BtoB EC推進統括本部

会
場
・
定
員

講 

師

プ
ロ
グ
ラ
ム

りそな銀行　関西みらい銀行
みなと銀行　りそな総合研究所　アイル

ムダを省き
利益をUP

 1． メーカー・卸売業の労働生産性の実態と日本の商習慣の大きな課題
2． 企業間取引のムダを省く具体的な仕組みとは
3． BtoB向けECで売上＆利益を向上させた厳選4社の成功事例

※「ビジネスプラザとうきょう」からの中継放映となります。

定員  40名ビジネスプラザとうきょう
定員  50名ビジネスプラザおおさか※

共 

催

1 97
1 5 : 0 0▶1 7 : 0 0
受付開始 14:30～

～利益も効率もアップする仕組みとは？～～利益も効率もアップする仕組みとは？～
「いまだに、ＦＡＸや電話で商品の受注を受けている。結構手間だ･･･。」
「いずれ、ＦＡＸや電話の受注を止めたいと思っている。でも、ウチの商売はＢｔｏＢ（法人取引）だから･･･。」
「手間がかかることに加え、売上の伸び悩みも感じている･･･。」
このようなお悩みをお持ちの皆様、ＢｔｏＢ ＥＣ※について学んでみませんか？
ムダを省き、かつ利益ＵＰを図るための第１歩です。ご参加をお待ちしています。
※ＢｔｏＢ ＥＣ･･･「メーカーと卸問屋」「卸問屋と小売店・飲食店」などとの企業間取引をアナログではなくデジタルの仕組みで行うこと。

FRI
2019

ＢｔｏＢ ＥＣ事例セミナー

メーカー・製造業・卸売業の皆様向け

ムダを省き
利益をUP
ＢｔｏＢ ＥＣ事例セミナー

お申込みはこちらCLICK
HERE

https://bp.resona-gr.co.jp/public/application/add/171
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深川ギャザリア敷地内のプラザ棟と
イトーヨーカドーの間を通ってご来
場ください。ここに２階に上がる階
段があります。

東京都江東区木場1-5-65　深川ギャザリアW2棟2F
東京メトロ東西線 木場駅 4b出口より徒歩5分

ビジネスプラザとうきょうアクセス

7/19（金）　「ＢｔｏＢ ＥＣ事例セミナー」　申込書

ホームページより簡単にお申込みいただけます。是非ご利用ください！
お申込みはこちら ▼  https://bp.resona-gr.co.jp/public/application/add/171

※本セミナー参加申込にかかる個人情報等は、共催者間で共有させていただきます。
　また、本申込に記載された個人情報等は、本セミナーの運営の他、共催者からのご案内に利用させていただきます。
　なお、利用目的の全文など個人情報の取扱いについては、各社のホームページをご覧ください。
　りそなホールディングスホームページ https://www.resona-gr.co.jp/holdings/other/privacy/index.html
　アイルホームページ https://www.ill.co.jp/ill/privacy/

※りそなグループおよび講師と同業の方は、参加をお断りする場合がございます。
※定員を超えた場合は、当社よりお電話でご連絡いたします。
※受講票は発行いたしません。セミナー当日は受付にてお名刺を頂戴いたします。

03-3699-6629･6729　りそな総合研究所行FAX

個人情報等の取扱いに関して「私は上記の事項を確認、同意の上、申込みをします」

下記ご記入の上、このままＦＡＸでお送りください

参加会場

貴社名
りそな総研
会員

会員
番号□ 総研会員　□ 一般

支店銀行銀行
取引

所在地

FAX （　　　　　　　）

参加者

氏名

e-mail

所属 役職

氏名 所属 役職

@

e-mail @

ふりがな（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

〒

（　　　　　　　）TEL

【お問合せ】りそな総合研究所会員・研修事業部（小林） 03-5653-3735TEL 入力 ／

ビジネスプラザとうきょう

講 師

江原　智規（えはら　とものり）氏
株式会社アイル

　BtoB EC推進統括本部
2000年にスタートしたアイル初のコンテンツサービス
プロバイダー事業に立ち上げメンバーとして入社。2年
目から参加し、営業・企画・サイト運営全般で事業の成
長をけん引。2008年にモバイル系のシステムソリュー
ション企業に合流し、尖鋭的なマーケティング支援に
取り組んだ後、2011年にWebソリューション事業所
属として当社に復帰し、2014年からWEB推進部の立
ち上げを担う。18年近くにわたり様々なWeb系サービ
スに携わった経験と、顧客のビジネスモデルから事業
支援を強化する視点での提案力で、多くの企業の
BtoB EC・Web受発注システム導入支援に従事。

大阪市中央区備後町2-1-1 第二野村ビル4F
地下鉄中央線・堺筋線「堺筋本町駅」出口17番より
徒歩3分
地下鉄御堂筋線「本町駅」出口3番より徒歩7分

ビジネスプラザおおさかアクセス


