
新入社員向け研修のご案内

<特別企画>
2025年7月～2026年3月開催

<特別企画>
2025年7月～2026年3月開催

2025年5月 現在

・7月/9月 ……… ■ ビジネス基礎力研修
・9月-11月……… ■ 6ヶ月フォローアップ研修
・2026年3月…… ■ 2年目直前研修

SCHEDULE



■ステップアップ研修

新入社員６ヶ月フォローアップ研修　営業コース
開催形式 会　場 日　時 受講料（1 名様、消費税・資料代込）

）京東（ 催開場会①
）阪大（ 催開場会②
①りそな総合研究所 東京本社
②大阪科学技術センター

①2025年11月4日（火） 10:00～17:00
②2025年11月6日（木） 10:00～17:00 会員 29,700円／一般 37,400円

対　象 新入社員・中途採用の皆さま向け

内　容

１．あなたは売れていますか
２．売れる営業の第一条件とは
３．売れる営業はターゲットが的確
４．売れる営業の目標設定の基本ルール
５．売れる営業のタイムマネジメント
６．売れる営業の見込み先管理とフォロー
7．御用聞き営業から提案型営業に変革する 
（１）提案型営業の事前準備～お客様を知る、調べる～  
（2）提案型営業のヒヤリング 
（3）次回のアポイント（提案）への繋げ方

8．研修で学んだことを実践するために

講　師
㈱経営支援センター

仲間 孝大 氏

目指す
ゴール

現在までの営業活動を振り返り、営業として結果を出
してランクアップするスキルを修得します。

※特典対象外です。

新入社員６ヶ月フォローアップ研修　製造業コース
開催形式 会　場 日　時 受講料（1 名様、消費税・資料代込）

）京東（ 催開場会 りそな総合研究所 東京本社 2025年10月28日（火） 10:00～17:00 会員 29,700円／一般 37,400円

対　象 新入社員・中途採用者の皆さま向け

内　容

１．オープニング 
・当研修の目的と概要説明

２．現場での学びの共有セッション 
・成功事例と課題の振り返り

３．チームワークとコミュニケーションスキルの応用 
・体験ワーク:コンセンサスゲーム（複雑なプロジェクトのチームでの解決演習）

４．課題解決スキルの深化 
・課題解決スキルの体験ワーク:ものづくりを通じてチームでの課題解決を体験

5．技術と技能の向上計画 
・技術と技能の違いとその重要性

6．キャリアビジョンと目標設定セッション 
・自己成長のプランニング 
・今後の目標設定（短期、中期の自己成長を考えるワーク）

7．クロージング

講　師
ものづくりドットコム エキスパート

大岡 明  氏

目指す
ゴール

プロ社会人として製造業の基本理解と、生産性と問題
解決能力の基礎を備えた状態となる事をゴールと考え
ています。

※特典対象外です。

新入社員２年目直前研修
開催形式 会場開催（東京） 会場開催（埼玉） 会場開催（大阪）

日　程 2026年3月3日（火） 2026年3月10日（火） 2026年3月5日（木）
時　間 10：00～17：00 10：00～17：00 10：00～17：00

会　場 りそな総合研究所　東京本社 大宮駅近隣会場 大阪科学技術センター

講　師 ㈱経営支援センター　仲間 孝大 氏

受講料 会員 29,700円／一般 37,400円（１名様、消費税・資料代込）

目指す
ゴール 自分への期待と役割を再認識し、コミュニケーション、報連相、目標設定などを総合的に学び、新たなスタートを切ります。

内　容

 

 
 

 

※特典対象外です。

１．入社してからの1年を振り返る
２．仕事ができる人になるための思考、捉え方 
　  （１）業務が慣れてきたときに陥りがちな3つの罠　
　  （2）ストレスを管理する3つのスキル
３．報連相とコミュニケーションの再強化 
　  （１）挨拶が基本。おろそかにしない
　  （2）コミュニケーションの原則とは
　  （3）報連相とは
４．2年目社員になるにあたっての目標設定 
　  （１）できる上司・先輩の特徴とは
　  （2）理想の上司、先輩像とは
５．今日の学びを活かすために
     職場で実践、活用できることを考える



■6ヶ月フォローアップ研修

■新入社員研修

新入社員　ビジネス基礎力研修　２日コース
開催形式 会場開催（東京） 会場開催（大阪）

日　程 2025年7月28日（月）～7月29日（火）
2025年9月4日（木）～9月5日（金） 2025年9月11日（木）～9月12日（金）

時　間 10：00～17：00 10：00～17：00

会　場 富士ソフトアキバプラザ 大阪科学技術センター

講　師
古澤美奈子人材教育研究所　代表

古澤 美奈子 氏
㈱アイル アソシエイツ チーフコンサルタント

池松
いけまつ かなこ

 華奈子 氏

受講料 会員 56,100円／一般 71,500円（１名様、消費税・資料代・昼食代込）

内　容

【１日目】
１．オリエンテーション
２．社会人としてのスタート
３．会社の仕組み
4．職場での心構え（職場規律・人間関係・情報管理）
5．よい仕事をするために（チームワーク・コミュニケーション・報・連・相）
6．ビジネスマナー①（挨拶・お辞儀・身だしなみ・敬語）

【2日目】

          

※特典対象外です。

新入社員　ビジネス基礎力研修　１日コース
開催形式 会　場 日　時 受講料（1 名様、消費税・資料代・昼食代込）

会場開催（大阪） 大阪科学技術センター 2025年7月28日（月） 10:00～17:00 会員 29,700円／一般 37,400円

対　象 新入社員・中途採用の皆さま向け

内　容

１．オリエンテーション
２．社会人としてのスタート
３
4．ビジネスマナー
．職場での心構え・職場規律・人間関係・情報管理

5．よい仕事をするために
6．職場でのコミュニケーション
7．自己啓発と自己管理
8．まとめ
9．宣言書の作成「こんな社会人になります」

講　師
㈱フロネシス・マネジメント　代表取締役

知念 くにこ 氏

          

※特典対象外です。

新入社員６ヶ月フォローアップ研修　ベーシックコース
開催形式 会場開催（東京） 会場開催（埼玉） 会場開催（大阪）

日　程
2025年9月29日（月）
2025年10月14日（火）
2025年11月10日（月）

2025年10月30日（木）
2025年10月2日（木）
2025年10月17日（金）
2025年10月24日（金）

時　間 10：00～17：00 10：00～17：00 10：00～17：00

会　場 りそな総合研究所　東京本社 TKP大宮駅西口カンファレンスセンター 大阪科学技術センター

講　師
古澤美奈子人材教育研究所　代表

古澤 美奈子 氏
㈱フロネシス・マネジメント　代表取締役

知念 くにこ 氏

受講料 会員 29,700円／一般 37,400円（１名様、消費税・資料代込）

目指す
ゴール 次のステップに向けた課題を明確にし、スキルアップと仕事への意欲向上を図ります。

内　容

1．入社６ヶ月間の振返り  
・この半年間の経験での気づき、感じたことを共有する

2．社会人に必要な考え方とスキル
3．仕事を円滑に進めるためのコミュニケーションの重要性
4．ビジネスマナーの再確認
5.セルフマネジメントと目標設定
6.宣言書（仕事のプロになるため）

     

※特典対象外です。

昼食付 特典付

昼食付 特典付

特典付

受講者全員に「1on1ノート」（成長を記録する業務日誌）を贈呈 !!

受講者全員に「1on1ノート」（成長を記録する業務日誌）を贈呈 !!
※ベーシックコースが対象です。

7．ビジネスマナー②（敬語演習）
8．ビジネスマナー③（電話応対）
9．ビジネスマナー④（ビジネスメール）
10．ビジネスマナー⑤（来客応対・名刺交換・訪問のマナー）
11．自己啓発と自己管理
12．宣言書の作成「こんな社会人になります」



お申込み方法

会場案内

●りそな総合研究所　東京本社
東京都江東区木場一丁目5番25号
深川ギャザリア タワーS棟
東京メトロ東西線 木場駅
４ｂ出口より徒歩５分

●富士ソフトアキバプラザ
東京都千代田区神田練塀町3
JR秋葉原駅 中央改札口 徒歩２分

東　京
●大阪科学技術センター
大阪市西区靱本町1-8-4
Osaka Metro 四ツ橋線・中央線 本町駅 徒歩５分

大　阪
●TKP大宮駅西口カンファレンスセンター
さいたま市大宮区桜木町1-8-1
ベルヴュオフィス大宮
JR/東武野田線 大宮駅西口 徒歩2分

●大宮ソニックシティ
さいたま市大宮区桜木町1-7-5ソニックシティビル
JR/東武野田線 大宮駅西口 徒歩５分

埼　玉

 受講までのご案内
開催日の１週間前までに、ご連絡担当者さま宛てに「新入社員研修のご案内」をEメールでご連絡致します。
受講者様は、当日会場の受付に「本メール」をご提示の上、「会社名・お名前」をお申し出ください。
※郵送による受講票の発行はございません。

 ご留意事項
◆満席になり次第、受付を締め切ります。
◆昼食のご用意があるコースは、アレルギー対応等はいたしかねます。
◆参加お申込みが少数の場合や、講師の病気等により、開催を中止させていただくことがあります。
◆カリキュラム、会場、講師等が変更となる場合がございます。
◆当日欠席となる場合も当社までご連絡ください。

 お持物
◆筆記用具
◆（お持ちの方のみ）名刺と名刺入れ
◆ご案内のメール（プリントアウト又はスマートフォンや携帯の画面）

 キャンセルポリシー （来場型研修）
研修開催初日の１週間前の17時までにご連絡ください。それ以降のキャンセルおよび当日欠席は
原則、受講料を全額いただきます。 事前のご連絡がない限り、自動的にはキャンセルに
なりませんのでご注意ください。

当社ホームページよりお申込みください。

・ビジネス基礎力研修

 新入社員研修 → 来場型研修 からお申込みください。

・6ヶ月フォローアップ研修/2年目直前研修

 新入社員研修 → フォローアップ研修 からお申込みください。

※特別企画につき、各種特典対象外です。

 受講料のお支払いについて

会員企業様 入会時にご指定いただいたお支払い方法にてお支払いいただきます。

口座振替の場合 口座振替日はセミナー開催月の翌月23日
（休日の場合は翌営業日）になります。

お振込みの場合 セミナー開催月の翌月にご請求書をお送りいたします。

一般企業様

開催１週間前までにお振込をお願いいたします。
ご連絡担当者さまのＥメールアドレス宛に
振込先口座や金額等についてご案内します。

※2年目直前研修埼玉会場は9月上旬に決定します。
ホームページまたは、ご案内メールでご確認ください。




