
人事担当者、経営者の皆さま向け 

―  会社説明会で、魅力のある会社をアピールするための話し方、伝え方が身につく  ― 
 

 

開 催 日：2018年1月23日 (火) 10:00～16:45 
会 場：大阪銀行協会 別館３階（１１号室） 

講 師：
㈱ブレイクビジョン 
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青山学院大学経済学部卒業、ビジネス･ブレークスルー大学大学院修了
ＭＢＡ。新日本証券、経営コンサルティング会社を経て、30歳で自ら
経営コンサルティング会社を起業する。さまざまな失敗や成功を経験
する中で、「人が変われば、会社や組織は変わる」ことを痛感する。ま
た、ビジネスにおけるコミュニケーション力や、論理的思考力の重要
性についても強く感じるようになる。現在は“人を育てる”ことに特
化し、人材育成コンサルタント・研修講師として、ビジネスパーソン
の実践的なスキル開発に力を注いでいる。 
＜著書＞「プレゼンできない社員は要らない」（クロスメディア・パブ

リッシング）、「伝え方で『成果を出す人』と『損をする人』
の習慣」（明日香出版社）など多数。 

 
 

 

 
 

 
会社説明会は人事採用担当者と学生との最初の接点の場

であり、その後の採用活動を大きく左右するイベントです。

会社案内やホームページに掲載されている情報を説明する

だけではありません。仕事内容、職場の雰囲気、今後の事

業展開といった、学生にとって関心のある事柄について、

肌で感じてもらうための場でもあるのです。そのために、

採用担当者は大勢の学生を前にした会社説明会での話し方

の技術が求められます。 

本セミナーでは、学生に対して魅力のある会社をアピー

ルするための話し方、伝え方の技術を基本から身につけて

いただくことを目的に講義を進めていきます。 
 

 

１.あなた（採用担当者）の不安は必ず解決できる 
(1)自社の魅力を学生にうまくアピールできるか不安！ 
(2)担当者として大勢の学生を前に話をするのが不安！ 
(3)今どきの学生とコミュニケーションを取れるのか不安！ 

２.採用担当者の心構えと基本 
(1)学生は何を求めて会社説明会に参加しているのか？ 
(2)期待感だけではない、学生は不安も抱えて参加してい
る！ 

(3)採用担当者や社員の立ち居振る舞い、言動は既に見ら
れている 

３.会社説明会で、大勢の前で話すための技術 
(1)「見られている」から「見ている」意識で、あがりを
克服する 

(2)視線の使い方を身につければ、人前での話はすべてよ
くなる！ 

(3)上手な採用担当者がやっている10のポイントで、話は
うまくなる 

４.スライドを使った話し方の技術 
(1)ここだけ押さえれば、わかりやすいスライドがカンタ
ンに作れる 

(2)スライドを活かす話し方２ステップ法で、伝える力は
アップする 

５.会社説明会の話の流れ、構成法 
(1)「アイスブレーキング」→「つかみ」→「本論」で学
生を引き込む 

(2)アイスブレーキングで、その場の雰囲気を作る 
(3)話のつかみは、意外な事実や質問から入る 

６.会社説明会を成功させる、とっておきの秘策 
(1)一方通行で終わらせない、双方向に学生を巻き込む極
意  

(2)決して手を抜かない！会場設営・運営の仕方 
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人事採用担当者のための会社説明会での話し方・伝え方

◆カリキュラム ※録音・録画はご遠慮下さい。 

りそな総研セミナー(大阪開催) www2.rri.co.jp 

参加申込書（  ） 

1/23(火) 人事採用担当者のための会社説明会での話し方・伝え方   【ＦＡＸ．06-6271-1286 りそな総合研究所 行】
貴社名  区 分 ＭＳ・会員・一般 会員番号  

所在地 

〒 

連 絡
担当者

部署・役職 

ふりがな 

氏名 

業種(具体的に記入してください)  Ｅ-Mail 

ＴＥＬ     （     ） ＦＡＸ     （     ） 取引店 支店 

 
参加者 

(  )内に 
ふりがなを 
ご記入くだ 
さい。 

氏名 （        ） 部署 役職 

氏名 （        ） 部署 役職 

氏名 （        ） 部署 役職 

当社使用欄 替 ／ 振 ( 会 ・ 個 ) 入力日   ／ 発送日   ／ 受講料     円 作成日    ／ 発送日  ／   同 ・ 別 

 

 

 

＊個人情報の取り扱いに関して、私は貴社の「個人情
報に関する利用目的」を確認、同意の上、申込みます。

受 講 料：会員…23,760 円  一般…31,320 円
(参加者１名様、消費税等・テキスト代を含む)

会員の方：入会時にご選択いただきました「口座振替」あるいは「お振込み」のどちらかのお支払い方法になります。 
一般の方：受講票とともに請求書をお送りいたします（原則）。セミナー開催前日までにお振込みください。 
＊キャンセルはセミナー開催前営業日の17時までにご連絡ください。それ以降のキャンセルは、受講料全額をいた
だきます。なお、参加申込みが少数の場合や講師の病気等により、開催を中止させていただく場合があります。 

〔お問い合わせ先〕
06-6203-9472 
研 修 担 当 

◆特色 

新企画

Ｈ


